VERITAS ,
s 2

Como generar nuevas oport

Pipeline Gene
Days

KIT DE RECURSOS PARA PARTNERS

N



INTRODUCCION

Bienvenido al Kit de recursos para partners
de los Pipeline Generation Days.

Este kit incluye los materiales y asistencia técnica mas recientes disponibles
para ayudarle a:

= Entender la iniciativa

= Aprovechar todo el potencial de los éxitos actuales y futuros

= Generar nuevas oportunidades de negocio

= Acelerar sus ventas

» Maximizar sus beneficios

Podemos ayudarle de muchas maneras a mejorar sus actividades de
marketing y hacer que sea mas facil aumentar sus oportunidades de negocio,
descubrir nuevas oportunidades de venta y disparar sus niveles de ingresos.

Entonces, sa qué espera? Aproveche los materiales y servicios disponibles.
En caso de que requiera ayuda y asistencia adicional, no dude en ponerse en
contacto con nosotros.

Ir a la pagina de ayuda y contactos ©
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PIPELINE GENERATION DAYS — DESCRIPCION GENERAL

Las Campanfias de Pipeline Generation han sido disefiadas para marcar las pautas que los clientes actuales y futuros necesitan en torno a ciertas estrategias comerciales y poder

maximizar su eficiencia.

Los Pipeline Generation Days son una iniciativa de ventas de alto rendimiento en toda la regién de Europa, Oriente Préximo y Africa que se celebran cada trimestre.

Juegos comerciales:

= Backup y recuperacién comercial
= Backup unificado

= Control de la informacion
= Disponibilidad de la informacién

Lea mas informacién
en nuestros consejos principales ©

Medicion de las estrategias:

= Oportunidades registradas en ORR clonadas
= Oportunidades registradas en Margin Builder
= Plataforma Veritas Grid:

- Oportunidades de negocio en el Grid

- Distribuidores adquiridos mediante el Grid

- Oportunidades reportadas del Grid

Visite el Grid de Veritas ©
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https://veritas.elasticgrid.com

ORGANIZAR SUS PG DAYS —

Organice un PG Day de Veritas exitoso siguiendo la guia propuesta a continuacion:

Preparacién Ejecucion Envio Envio

de la base de lacampaiia | de las cartas Llamamiento de un correo
a los clientes electroénico
de datos GRID VITO de seguimiento

Formacion
de los partners

= Sales Academy = Camparias BE 15 = Material CTA
=NBU 7.7

= NBU Calculator

= NBU Appliance

= Veritas eLibrary = NBU King of Scale

= PartnerNet

= BrightTalk

= Un mejor backup para un mundo virtualizado

= Archive sin limites
= EV.cloud, el compariero perfecto para 0365




ORGANIZAR SUS PG DAYS:
9 CONSEJOS PRINCIPALES PARA TRIUNFAR

1 Consulte cuando se celebraran los PG Days en su pais

Los PG Days tienen lugar cada trimestre. Pdngase en contacto con su responsable
Partner Success o Distributor Success para averiguar cuando se va a celebrar el
siguiente evento en su pais.

2 Tenga en cuenta que el enfoque se centrara en:

EMPRESAS MERCADO MEDIO

BACKUP UNIFICADOS BACKUP UNIFICADOS

DISPONIBILIDAD DE LA INFORMACION BACKUPS Y RECUPERACIONES COMERCIALES

CONTROL DE LA INFORMACION DISPONIBILIDAD DE LA INFORMACION Y RESILIENCIA

CONTROL DE LA INFORMACION Y ANALISIS DE DATOS

Obtenga mas informacioén sobre
las areas principales de enfoque en PartnerNet ©

3 Prepare sus datos

Prepare su lista de contactos para enviar las cartas VITO (Veritas Important Top
Officer) y prepare la campafia Grid.

4 | ea las cartas preparadas (VITO)

Solicite a su Partner Success Manager o Distributor Success Manager que le envie
las cartas VITO disponibles. Personalicelas seguin sea necesario y envielas por correo
electrdnico a sus contactos.

5 Prepare y ejecute las campanias Veritas Grid

Mejore sus estrategias y oportunidades gracias a las Campanas Veritas en el Grid,
incluyendo el King of Scale, BE15 y NBU Calculator. Visite el Grid ©

6 Lea la presentacion explicativa

Tanto su Partner Success Manager como Distributor Success Manager podran
proporcionarle esta presentacién con antelacion a los PG Days. Consulte estas
presentaciones para obtener informacién sobre cdmo generar nuevas oportunidades.

7 Sea mas social que nunca

Pdngase en contacto con su su Partner Success manager o Distributor Success
Manager para obtener el material que hemos preparado para LinkedIny Twitter.

8 iConéctese en el dia de lanzamiento!

ilnvollcrese con su equipo de gestion de partners y preparese para pasarlo en grande!

9 Seguimiento

Envie un correo electrdnico de seguimiento a su cliente y mantenga el contacto para
poder cerrar la venta.


https://partnernet.veritas.com
https://partnernet.veritas.com
http://veritas.elasticgrid.com

AREAS DE ENFOQUE — BACKUP'Y
RECUPERACION COMERCIAL

Acerca de Backup Exec 15

Una encuesta® ha demostrado que casi dos tercios (62 %) de las empresas utilizan varias soluciones para proteger
sus sistemas fisicos y virtuales. Ademas, nueve de cada diez (91 %) estan interesados en lo que una solucién Unica
les puede ofrecer.

Al utilizar Backup Exec 15 como solucién Unica, esta ayudando a sus clientes a simplificar y agilizar su estrategia de
proteccion de datos.

Enfoque

Migrar a la Capacity Edition integral de Backup Exec 15.

Objetivo

Establecer una oportunidad valida
de actualizacién de version.

1 Encuesta sobre migracidn y virtualizacion de Windows Server 2012 realizada por Symantec

Informacion sobre los partners

Consulte las campafias Grid ©

Visite PartnerNet ©

Kit de recursos para
partners de Backup Exec ©



http://veritas.elasticgrid.com
https://partnernet.veritas.com
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre

AREA DE ENFOQUE — BACKUP UNIFICADO

Backup unificado

El backup unificado ofrece a las organizaciones con recursos limitados agilidad y escalabilidad a un precio reducido,
ademas de una rapida implementacion, un mantenimiento simplificado y opciones de automatizacién. Gracias

a estas prestaciones, se estima que los beneficios de Cl en 2014 alcanzaron los 6000 millones de ddlares, y se
prevé un incremento de un 30 % en 20152, La solucidn Unica que ofrece Backup Exec 15 le ayudara a simplificar

y agilizar la estrategia de proteccion de datos de su empresa.

Enfoque

Con NetBackup y los NetBackup Appliances, sus clientes podran afrontar los siguientes desafios:

= Lasimplicidad y poca visibilidad de los nuevos silos de informacién

= Lasreparaciones de parches unificados que podrian provocar la fragmentacién de su arquitectura
de backup

= Elriesgo que supone cambiar la arquitectura de proteccién de datos

= Launificacion puede dar lugar a una reestructuracién no planificada de su entorno de backup

Objetivo
Concierte una reunién para comentar nuestra estrategia de NetBackup Appliances.

2 Guia de oportunidades de mercado de Veritas 2015, http://info.veritas.com/partnerresourcecentre

Informacion sobre los partners

Consulte las camparias Grid ©

Visite PartnerNet ©

Kit de recursos para
partners de Backup Exec ©



http://veritas.elasticgrid.com
https://partnernet.veritas.com
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre

AREA DE ENFOQUE — DISPONIBILIDAD
DE LA INFORMACION

Disponibilidad de la informacion

Sibien la infraestructura es un aspecto importante, esta no constituye una solucién completa. De hecho, contar

con el hardware adecuado solo es una parte de una estrategia efectiva a largo plazo. Durante muchos afios los
clientes han estado adquiriendo mas almacenamiento y no han conseguido obtener el control que necesitan sobre su
informacidn. Por otra parte, si no cuentan con el control adecuado, es imposible poder proporcionar la disponibilidad
de la informacion que exigen las empresas y usuarios de hoy en dia.

Enfoque

Adquiera una estrategia Unica de resiliencia informatica.

Objetivo

Realice ventas cruzadas con sus clientes de backup para complementar sus servicios de backup actuales
mediante la provision de una continuidad de servicio informatico para las arquitecturas fisicas, virtuales
y en la nube.

Informacion sobre los partners

Visite PartnerNet ©

Kit de recursos para partners

sobre la disponibilidad de la informacién ©



https://partnernet.veritas.com
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
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AREA DE ENFOQUE — CONTROL DE LA INFORMACION

Control de la informacidn y visibilidad

No existe ningun otro proveedor que cuente con una cartera de productos integrados con la misma amplitud y
profundidad que Veritas. Al trabajar con Veritas, podra proporcionar soluciones de control de la informacién en la
que sus clientes puedan confiar, lo cual le permitira aumentar y evolucionar su negocio, y al mismo tiempo, permitira
que sus clientes consigan una alta rentabilidad de la inversion.

Informacion sobre los partners

Consulte las camparfias Grid ©

Visite PartnerNet ©

Kit de recursos para partners
Las soluciones lideres de Veritas le permitiran: sobre el control de la informacion @

= Realizar ventas cruzadas con sus clientes actuales
= Aumentar las ventas con su base actual de clientes con soluciones instaladas

= Aventajar a sus competidores

Objetivo

Concierte una reunién para comentar nuestra estrategia de visibilidad y control.



http://veritas.elasticgrid.com
https://partnernet.veritas.com
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre

RECURSOS CLAVE

Guia de oportunidades de mercado de Veritas

Consulte esta guia para acceder al panorama cambiante de la informaciony a las
soluciones de Veritas lideres del mercado que puede vender para apoyar a sus
clientes: les permitira acceder a un mayor valor de sus datos, a la vez que consiguen
reducir sus riesgos y costes.

Descarguese la Guia
de oportunidades de mercado ©

Centro de materiales para partners de Veritas

Visite el Centro de materiales para partners de Veritas para acceder al material mas
reciente y listo para utilizar disponible, asi como a enlaces y otros recursos.

Visite el Centro
—— de recursos para partners de Veritas ©

Tabla de estrategia y soluciones de Veritas

Este documento contiene informacion detallada sobre cémo las soluciones y productos
de Veritas se corresponden con los desafios de la informacién a los que se enfrentan
las empresas de hoy en dia. Tenga este archivo siempre a mano para poder ver
réapidamente cdmo la cartera de productos cuenta con las soluciones que necesita.

STRATEGY & SOLUTION MATRIX

Descarguese la Tabla
de estrategias y soluciones ©


http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre
http://info.veritas.com/partnerresourcecentre

CAPACITACION EN VENTAS

Comunidad de expertos de Veritas Fortalecemos su negocio mediante  Veritas elLibrary
La Comunidad de expertos de Veritas es el lugar una separacion eStrateglca

donde los expertos actuales y futuros buscan innovar,
experimentar y acelerar su negocio colaborando

La Veritas eLibrary es una coleccion con base en la web
en donde podra acceder a una recopilacion integral de

La pagina de Veritas Partner Enablement esta disefiada ; L
documentos relativos a la formacion técnica sobre los

para guiarle a través del proceso de transicion,

con Veritas. v también, para actuar como un repositorio central de productos de Veritas. Se puede acceder a ella a través
Nuestros miembros son lideres y expertos con una contenido de formacién y enlaces relacionados con de lrro]tec::cei;rlwz?asrifutzgassc%? jr';' lgiczaﬁldaasdddeela semana,
pasion por fortalecer las empresas con el fin de que recursos de marketing relevantes que necesitara ;L?tof%rmacién ara avudarle a usted v & sus clientes a
puedan solucionar problemas de gestién de la para poder trabajar con Veritas una vez concluya la | pt Y f Y imient
informacidon mas grandes gracias a nuestra cartera separacion. explorar nuevos temas o a refrescar sus conocimientos

. e nr la famili r lucion
de soluciones de ultima generacién lideres del sector conrespecto a la familia de productos y soluciones de

en materia de- Este sitio estéd estructurado con el fin de proporcionar Veritas. Los materiales de formacion varian de entre
’ informacidn situacional que le ayudaré a entender los sencillos médulos de 10 minutos para actualizarse, a
= Backup y recuperacién cambios, qué es lo que necesita SABER y qué es lo que maddulos vy laboratorios de formacion mas especializados.

debe HACER de una forma diferente.

= Disponibilidad de la informacion g .
Su navegacioén es muy sencilla, y cuenta con tres

Visite la Veritas elLibrary ©

« Visibilidad de la informacién secciones principales: «preparacidon», «venta» y «mas». ; .
Manténgase actualizado
Siusted es de los que comparten nuestra pasion y Mas informacion ©
quiere pasar a la accién, haga clic a continuacién. Podra tener acceso a todo el conocimiento, promociones y
C . ién d materiales de camparias que necesite para aumentar sus
Mas informacién © apacitacion de partners ventas utilizando VERITASCONNECT, nuestra nueva

Consulte el calendario de capacitacion de partners para plataforma de comunicacion siempre disponible. Afiddala a
descubrir webcasts. bro ranaas de formacFi)c')n ever?tos sus marcadores ahora mismo, ya sea en su ordenador o su
+ Prog Y teléfono mavil, de modo que pueda contar con la informacion

UEEITﬂ EXPERT COMMUNITY disponibles en su area. mas reciente de forma rapida y sencilla.

RRLTEA |, EXFESNENT & ACTELERATE

Consultar el calendario © Afiadir Veritas Connect a mis marcadores ©


http://veritaspartnerenablement.com/
https://veritasevents.verite.com/public
http://www.veritas.com/community/blogs/launch-new-veritas-communities
http://go.veritas.com/elibrary
http://info.veritas.com/veritasconnect

GENERACION DE DEMANDA

Recursos de marketing en el Grid

El Grid conforma una biblioteca de materiales de
marketing y otros recursos que le ayudaran a
aumentar sus oportunidades comerciales.

Podré disefar sus propias campafias de correo
electrdnico y su micrositio, y podra personalizarlo
con su logotipo y su informacion de contacto.

Gracias a las alertas de oportunidades de venta en
tiempo real, podra realizar llamadas de venta proactivas
o0 enviar correos electrénicos de seguimiento, a la vez
que su marca mantiene su maxima visibilidad.

= Podré lanzar campanfas integrales para fomentar
sus ventas
= Podrd importar y gestionar sus contactos
= Podrarastreary analizar el rendimiento de su campana

= Podra automatizar alertas de oportunidades de venta
y enviarlas directamente a su equipo comercial

= Podra acceder a la biblioteca de materiales de
marketing adicionales para contarcon recursos

adicionales de apoyo

Y sabe qué es lo mejor de todo? Que todas las
oportunidades de venta que genere seran solo suyas.

Para acceder mas rapidamente, registrese
ahora mismo ©

Olvidese del dolor de cabeza
de tener que actualizar
sus redes sociales

Dese de alta en el Grid social y podré contar con
contenido gratuito, renovado y constante que
podra publicar directamente para compartir con
sus seguidores.

= Conviértase en el «asesor de confianza» que sus
clientes y socios buscan

= Elija entre publicaciones continuas que incluyen
noticias del sector, alertas de virus y amenazas,
articulos de liderazgo estratégico y actualizaciones
de los productos

= Publiquelo en Facebook, LinkedIn, Twitter y otros

= Pdngase en contacto con nuestro Centro de marke-
ting para partners

Para aprovechar estos materiales gratuitos, registrese
en el Grid.

Registro ©

K
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https://veritas.elasticgrid.com
https://veritas.elasticgrid.com
https://veritas.elasticgrid.com
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MAXIMIZAR SUS BENEFICIOS

Margin Builder

Margin Builder le ofrece un descuento por adelantado para desarrollar y cerrar oportunidades
de ventas pequefas y medianas.

Es répido (tarda 2 minutos en aprobarse), esta disefiado para pymes (5 a 250 usuarios) y tiene grandes
beneficios (descuentos de hasta el 20 %).

Visite Margin Builder si desea obtener mas informacion.

Programa de registro de oportunidades

Este programa ofrece canjes para que usted pueda identificar, desarrollar y cerrar de forma activa
oportunidades crecientes de venta en los productos que se incluyen en la promocion, como por ejemplo
NetBackup.

Ademas, la oportunidad debe reunir una de las siguientes condiciones:
= Se debe de tratar de una cuenta de un nuevo cliente como usuario final

= Se debe tratar de una oportunidad de venta para nuevos productos en una cuenta de un
cliente actual

= Se debe tratar de un nuevo proyecto para un cliente existente

Para obtener mas informacion, visite el Programa de registro de oportunidades en «Programas»
en PartnerNet.
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http://veritasmarginbuilder.com
https://partnernet.veritas.com/

AYUDA'Y CONTACTOS

Asistencia para partners

Asistencia técnica de ventas gracias a Partner Service

Estaremos encantados de ayudarle con sus inquietudes relacionadas
con las ventas previas y posteriores, relacionadas con cualquier tema, incluyendo:
= Informacion sobre el producto

= Activacion

= Programas de compra

= Licenciasy precios de los productos

= Transferencias de licencias

= Reimpresiones de los certificados las licencias

= Actualizacién de versiones o instalacion de versiones anteriores

= Informes sobre la base de instalacion

= |dentificadores de las renovaciones y pruebas de compra

= Claves temporales o de evaluacién

= Programas para Partners

= PartnerNet

Descargue los detalles de contacto ©®
CustomerCare@Veritas.com ©

Obtener ayuda con el Grid

Sirequiere ayuda con la planificacion, lanzamiento
y seguimiento a las campanas, nuestros asesores
de marketing del Grid le pueden proporcionar
servicios de marketing profesionales.
Simplemente envienos un correo electronico

a Veritas@elasticgrid.com

Para obtener asistencia técnica, envienos un correo
electrdnico a enquiries@elasticgrid.com
o llamenos al +40 310 051 641.

PartnerNet

PartnerNet es su portal integral para obtener
informacién sobre cémo trabajar con Veritas.

Al suscribirse a nuestro Programa para partners, obtendra
acceso a informacion de los productos, herramientas de
venta y de marketing, y ventajas del programa exclusivas para
partners.

Registrese ahora mismo o inicie su sesion en
partnernet.veritas.com (>


http://clients.wearetwogether.com/clientemails/symantec/sym504-002/contact.pdf
mailto:CustomerCare%40Veritas.com%20?subject=
mailto:Veritas%40elasticgrid.com?subject=
mailto:enquiries%40elasticgrid.com?subject=
https://partnernet.veritas.com

VERITAS

© 2015 Veritas Technologies LLC. Reservados todos los derechos. Ve
Technologies LLC o sus filiales en los Estados Unidos y otros paises.
Los deméas nombres pueden ser marcas comerciales de sus respectivo
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